[image: ]
image1.emf
2. Hafta

Tarih 2 11 2021 (Salı)

Saat

09.30-12.30 ve 14.00-17.00

(6 Saat)

Eğitim Adı

Firmanın ve Ürünün İhracata 

Hazırlanması

İçerik

*Firmanız ihracata hazır mı?

*Ürününüz ihracata hazır mı?

*Sözleşme yapmayı biliyor 

musunuz?

*İhracat evraklarının 

hazırlanması

Eğitmen  Şefik ERGÖNÜL

09.30-12.30

(3 Saat)

09.30-12.30 ve 13.30-16.30

(6 Saat)

14.00-17.00

(3 Saat)

09.30-12.30 ve 14.00-17.00

(6 Saat)

İhracatta Dijital Pazarlama ve E-

İhracat

Şefik ERGÖNÜL Olgay DEMİRCİ Cemil DALKILIÇ/Kadir TÜZÜN Can AKALIN

İhracata Giriş ve 

İhracat Stratejisi Tasarlanması 

*İhracatta Satış ve Pazarlama 

Stratejilerinin belirlenmesi

*İhracatta satış öncesi, esnası ve 

sonrasında dikkat edilmesi gereken 

hususlar

*İhracatta kültürel faktörler

Dış Ticarette Teslim Şekilleri ve 

Incoterms

*EXW

*FCA

*FAS

*FOB

ve diğer teslim şekilleri

Dış Ticaret İstihbaratına Giriş, 

Hedef Pazar ve Müşteri Belirleme 

Yöntemleri

(Atölye Çalışması)

*Dış Ticaret İstihbaratı nedir?

*İstihbarat yöntemleri nelerdir?

*İhracatta Hedef Pazar belirleme 

çalışmaları

*İhracatta Potansiyel Müşteri 

belirleme çalışmaları

*İhracatta Rakip Firma istihbaratı

*İhracatta kullanılan dijital 

pazarlama kanalları

*E-İhracata giriş

*Yeni nesil dijital pazarlama 

26 10 2021 (Salı) 16 11 2021 (Salı)



ESKİŞEHİR SANAYİ ODASI 

İHRACAT AKADEMİSİ PROGRAMI

1. Hafta 4. Hafta 3. Hafta

9 11 2021 (Salı)


